
CDI - TEMPS COMPLET - HYBRIDE

ACCOUNT MANAGER – LABORATOIRE 
DE COMPLÉMENTS ALIMENTAIRES H/F

PRÉSENTATION DE L’ENTREPRISE
Notre laboratoire est spécialisé dans la création, la production et la distribution de compléments alimentaires 
de haute qualité. Nos produits sont disponibles sous forme de gélules, comprimés et poudres. Engagés dans la 
recherche et l’innovation, nous nous efforçons d’offrir des produits sûrs et efficaces qui répondent aux exigences 
de nos clients. Rejoindre notre équipe, c’est contribuer à la croissance d’une entreprise dynamique, reconnue pour 
son excellence. NUTRILOGIST EST FONDÉE SUR DES VALEURS CLÉS : LA CULTURE ENTREPRENEURIALE, 
L’EXCELLENCE, LA CRÉATIVITÉ, L’INNOVATION ET L’IMPACT POSITIF.

CONTEXTE
Dans le cadre de notre fort développement, nous recherchons un(e) Account Manager compétent(e) et 
dynamique pour renforcer notre présence sur le marché français et international. Ce poste est stratégique 
pour le maintien et l’expansion rapide de notre portefeuille clients.

MISSIONS
VOTRE RÔLE SERA D’ACCOMPAGNER DES CLIENTS 
TOUT AU LONG DU PROCESSUS DE CRÉATION  
DE LEUR COMPLÉMENT ALIMENTAIRE.
•  Gérer et développer les relations avec les clients

existants et potentiels,
•  Gérer le bon déroulement des ventes existantes et le

développement rapide des projets/produits clients
avec l’équipe R&D et commerciale,

•  Participer à la formulation du complément alimentaire
avec l’équipe R&D,

•  Collaborer avec les équipes de production pour
assurer le respect des délais et garantir une réactivité
importante,

•  Préparer et présenter des rapports d’activité réguliers
avec son P&L mensuel,

•  Participer aux manifestations et salons professionnels
dédiés à l’univers du complément alimentaire.

COMPÉTENCES RECHERCHÉES 
Vous disposez impérativement d’une première 
expérience significative dans la gestion de comptes 
clients et/ou dans la formulation de produits, 
idéalement dans le secteur des compléments 
alimentaires ou de la cosmétique.
Vos excellentes capacités de communication 
relationnelles et de négociation, combinées à votre 
capacité à travailler de manière autonome, font de 
vous le candidat idéal. 

La maîtrise du français et de l‘anglais est essentielle.

FORMATION 
Être issu(e) d’une formation supérieure en commerce 
et/ou scientifique est préférable.

INFORMATIONS DE L’OFFRE :
RÉMUNÉRATION : selon profil et expérience.

DATE DE DÉBUT : dès que possible.

LIEU : Belfort, 90000 (télétravail et présentiel dans nos bureaux).

MERCI DE BIEN VOULOIR  
FAIRE PARVENIR VOS CV  

ET LETTRE DE MOTIVATION  
PAR MAIL À LOÏC DIBON :  

CONTACT@NUTRILOGIST.CO


