
 

 

Société du Nord Franche-Comté active dans le domaine de la création d’équipements d’accès et de 

sécurisation des travaux en hauteur cherche son CHARGE d’AFFAIRE.  

 

Sous la responsabilité de la Direction Générale à qui vous reportez et en liaison avec le service 

commercial vous prenez en charge des opérations de travaux spécifiques du cahier des charges à la 

réception des équipements.  

A ce titre vous focalisez vos actions pour garantir la satisfaction des Clients, vous êtes force de 

propositions, et vous articulez vos actions en relation avec les divers services, fournisseurs et 

prestataires de l’entreprise. 

Vous intervenez dans les principales missions ci-dessous afin : 

- En avant-vente  

o D’analyser les besoins des Clients à travers la prise en charge ou définition des cahiers 

des charges 

o De visiter si nécessaire les Clients pour effectuer des prises de cotes et ébaucher un 

pré-projet 

o De suivre l’avancement des devis complexes avec le Bureau d’études et de réaliser les 

devis simples 

o De relancer les devis soit directement soit avec l’appui du service commercial 

- A la vente 

o De piloter les projets en lien avec les Clients et les services de l’entreprise 

o De s’assurer de la fourniture de tous les livrables du projet 

o De coordonner la sortie des études, les approvisionnements spécifiques, et la 

réalisation avec les services de l’entreprise 

o De planifier et de participer aux phases d’installation et de réception chez les Clients 

o De s’assurer de la viabilité économique des affaires 

Vous êtes autonome, organisé et doté d’une bonne aptitude relationnelle, vous maitriser l’anglais et 

les outils bureautiques, la connaissance de Solidworks et une première expérience dans un poste 

similaire seraient un plus. 

 

Rémunération : 28 – 40 k€ brut selon profil  

Contrat : CDI 

 

Merci d’envoyer vos CV et lettre de motivation à : csimonin@ultralu.com 

 


